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Nieuwe loot aan de boom

Er is een nieuwe loot aan de boom der boomverzorgingsbedrijven. Eigenaren Aernout Theunissen en Robert van Stuyvenberg stellen zich

voor.

Auteur: Santi Raats

Wat is de reden voor het oprichten van jullie
bedrijf?

In augustus 2011 is de oprichter en eigenaar

van Arbori, Leen Hoogstad, plotseling overle-
den. Robert en ik hebben toen het voortouw
genomen om de werkzaamheden met twee
andere personeelsleden voort te zetten en het
Arbori draaiende te houden. Dit ging een tijd
heel aardig, maar vanaf november was er weinig
uitvoerend werk waardoor de twee personeels-
leden die voornamelijk in de uitvoer werkzaam
waren, thuis kwamen te zitten. Ook een aantal
overnamepogingen waren tot niets uitgelopen.
Om diverse bedrijfstechnische redenen kwamen
we met de weduwe van Leen Hoogstad (Marjon
Hoogstad) tot de conclusie dat wij als laatste
twee werkende personeelsleden nooit het hoofd
boven water zouden kunnen houden. Daarom
hebben wij toen beiden besloten om per 1 maart
2012 bij Arbori te stoppen, nog niet precies
wetende wat we daarna verder zouden gaan
doen. Omdat we toch het bedrijf dat Leen in 33
jaar heeft opgebouwd toch op een of andere
manier wilden continueren evenals lopende klus-
sen bij zeer tevreden opdrachtgevers, hebben we
besloten om samen verder te gaan. Helaas was
het om een aantal redenen niet mogelijk om met

de naam Arbori verder te gaan. Daarom hebben
we samen (en in overleg met Marjon Hoogstad)
besloten BoomOntzorging.com op te

richten. Door onze gezamenlijke kennis, vaardig-
heden en interesses te combineren konden we
een sterk bedrijf neerzetten. Onze boomverzor-
gende dienstverlening varieert van het opzetten
en uitvoeren van boominventarisaties en VTA-
controles, specifieke boomtechnische onderzoe-
ken, boombeheeradvisering, maar ook het (klim-
mend) snoeien/afbreken van moeilijke bomen,
het plaatsen van kroonankers en het toepassen
van groeiplaatsverbetering.

Wat zijn jullie speerpuntproducten?

We richten ons onder meer op meerjarige
totaalpakketten in de boomverzorging: de zoge-
naamde BoomOntzorgingspakketten. Dit is met
name interessant voor instellingen die weinig op
hebben met (het beheer van) bomen, maar door
de bomen op hun terrein wel aan hun zorgplicht
moeten voldoen. Zodoende hoeven ze dan maar
met één bedrijf zaken te doen om hun bomenbe-
stand veilig en gezond te houden en kunnen ze
dat makkelijker en goedkoper budgetteren. Wij
daarentegen, hebben regelmatige inkomsten en
kunnen de werkzaamheden over het jaar sprei-

den. Daarnaast doen we veel bewortelingson-
derzoeken bij bomen voor gemeenten en instel-
lingen. Hierbij maken we gebruik van een Air-
Spade, die onder hoge luchtdruk de grond tussen
de boomwortels verwijdert en het wortelstelsel
tot grote diepte blootlegt zodat we het kunnen
beoordelen zonder dat er graafschade optreedt.

Wat kan er verbeterd worden aan de markt?

In de boomverzorgingswereld staan momenteel
de prijzen erg onder druk. Ook het aanbod van
nieuwe boomverzorgers en boomverzorgingsbe-
drijven (onszelf inbegrepen) wordt steeds groter.
Toch is het belangrijk dat boomverzorging een
echt vak blijft, dat de boom als uitgangspunt
heeft en niet te veel geleid wordt door commer-
cie en ongefundeerde verkooptechnieken waar-
door de kwaliteit van het vakgebied verschraald.
Veel opdrachtgevers raken verstrikt in beleid
waarbij de goedkoopste aanbieder van dien-
sten voor selectie in aanmerking komt. Voor
aanbesteding zou men in de toekomst toch weer
meer moeten gaan kijken naar kwaliteit en effi-
ciéntie en in mindere mate naar getallen (euro's)
en vercommercialiseerde certificeringen.
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